
お申込みはいますぐwww.saasplats.com

SaaS・クラウド販売の課金・契約管理・チャネル構築の
一括アウトソーシングサービス,楽々スタート。

SaaSサービス事業
者

楽々スタート課題 楽々 流通

大手IT流通会社様との
ご協業のチャンス！

2万円オーナー1社との
ご協業に
なんと、月額

（税別）

株式会社ハイパー

http://www.hyperpc.co.jp/saas/

http://dis-saas.jp/

http://bp-platinum.com/

流通最大手のダイワボウ情報システム様のSaaSビジネスの
プラットフォーム「iDATEN（韋駄天）SaaSplats」としてご活用
いただいています。全国販売店17000社が利用する受発注
ポータル「iDATEN（韋駄天）」からの誘引や、DIS発刊の販売店向け
月刊誌「PC-Webzine」、『特選カタログ』などでの各SaaSサービス
の紹介、販売店向けセミナーや展示会、営業向け社内勉強会など
を実施しています。また、DIS提供「DIS mobile WiMAX」の
WiMAX利用ユーザーへのご案内もしております。

ITソリューションプロバイダ最大手の大塚商会において、ＩＴ関連機器からオフィスのサプライ製品まで
幅広いディストリビューション事業を行うＢＰ事業部様と共に、2010年5月より「BP PLATINUM Type-S」と
して事業展開を開始。同事業部が運営する販売店様向けBtoBサイト「BP PLATINUM」と
シングルサインオンで利用できるSaaSストア機能として、全国の販売店様に対してビジネスを展開しています。
全国各地で販売店様向け説明会をSaaSベンダの皆さまといっしょに開催したり、大塚商会の情報誌
「BP Navigator」での特集記事を掲載するなど、SaaSサービスの流通ビジネスを積極的に展開しています。

法人のお客様を対象にコンピュータ本体やソフトウェア、
周辺機器などを販売する「コンピュータ事業」を中核にビジネスを
展開するハイパー様と2011年1月より、「HYPER SaaSplats」として
事業を開始しています。
同社の法人顧客数は7,000社を超え、アスクル事業やネットワーク
構築やWebサイト制作などのサービス＆サポート事業との
シナジーの高いストックビジネスとして、SaaS事業を展開しています。

カタログに掲載の登録商標および商標、ならびに製品名、会社名、会社ロゴ等はそれぞれの会社に帰属します
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『所有』から『利用』へ。個人での利用から急速に広がったSaaSやクラウドサービスの活用が、いよいよ企業での導入へと本格化しはじめました。
SaaSやクラウドのサービス事業者として、ビジネスを開始するときの販売体制や課金などビジネス面での【課題】を一気に解決するサービス、それが『SaaSplats』です。
みなさまのSaaSやクラウドサービスの販売をエンドユーザの利用者にお届けするのが私たちの仕事です。サービス事業者のみなさまはコアのサービス開発に集中し、煩雑な販売業務はすべてお任せください。

SaaS・クラウドサービスの販売。楽々スタート。

小額月額課金の手間

顧客申込受付の体制

宣伝・告知の拡大

販売代理店網の構築

月額・従量課金の継続ビジネスに関する業務を一括対応

契約管理 請求課金顧客対応専用ストア Myページ取次店対応

（税別）5万円なんと、年会費

全部揃って

課題

決済課金代行

専用ストア成り替わり

専門サイトで告知

販売店ストアも無料

楽々

※別途、SaaSサービスの売買に関する契約をビープラッツ株式会社と締結いただき、
　【SaaSサービス事業者様→ビープラッツ→エンドユーザ様】
　という代理店ビジネスとさせていただきます。
　SaaSサービス事業者様からビープラッツへのご提供価格は、
　エンドユーザ様向けSaaSサービス定価の80％以下とさせていただいています

直販サイトも簡単!
面倒な業務は一括アウトソーシング

自社のホームページからリンクするだけで、SaaSやPaaSの月額・従量販売サイトを
独自ブランドで、すぐに開設・運営いただけます。請求・課金、顧客対応などの
運営業務はすべてビープラッツにお任せいただけますので、本業に集中頂くことが
できます！

宣伝・告知   販売協力

ご協力会社や販売店との協業を実現。
販売店向けストア提供や、取次料支払いもお任せ

販売店のみなさまにもストア管理機能と、独自ストアを提供いただけますので
簡単に取次販売店の自社販売網を構築することが実現できます。
販売店様は、「エージェント（agent）」としてSaaSplatsにご参加いただくことにより、
すぐにみなさまとの協業ビジネスをスタートができます。
エージェント登録の登録料、運用費用は無料。
販売実績に応じて、売上高の10％が取次料として、支払われます

あなた専用のストア 販売網構築

www.asp-navi.jp www.cloudnews.jp

日本最大級のSaaS・クラウドの比較サイト クラウドの今がみえる、クラウドの次がわかる

ビジネスマッチングセミナSaaSplatsポータルサイト

リンクするだけ

www.saasplats.com

販売店ストア例

販売店・ストア管理者（Agent）の管理画面

クラウドサービスに関する取材記事や
ニュースリリースのクリッピングなど、
クラウドに特化した専門サイトです

800サービス事業者、1000タイトルの
aaS・クラウドサービスの比較・検討が
できる日本最大級の専門サイト
SaaSplatsのストアとの連携により、
「比較」・「検討」・「購入」・「管理」を
実現しています

SaaSplatsのサービスを利用している
各社のSaaSサービスを紹介する
ポータルサイトを提供しています
あなたのSaaSサービスを紹介いたします

クラウド、SaaSなどの業界動向、最新サービスなどパートナーのみなさまと
いっしょに紹介するビジネスマッチングセミナを四半期に１度程度の割合で
開催し、新しい協業の機会を提供しています

独自専用ストア

SaaSサービス事業者様のホームページ
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すぐ！

SaaSplats会員サービス（SaaSパブリッシャー向け）申込書

、」定規金料）け向ーャシッリブパSaaS（スビーサ員会stalpSaaS「 、」約規用利」）け向ーャシッリブパSaaS（スビーサ員会stalpSaaS「
「SaaS商品取引利用規約」、「SaaSplats会員サービスにおける個人情報の取り扱いについて」
（https://www.saasplats.com/annonymous_publishers/input)に同意し,SaaSplats会員サービス（SaaSパブリッシャー向け）の利用を申し込みます。

ver1.2

ご契約内容

契約者情報

請求先情報

サービス申込日

ビープラッツ承認日

契約期間

ログインID システムコード

サポート電話番号 サポートEメール

オプションサービス

サービス利用料

（半角英数字） （ドメイン名など）
（半角英数字）

（ストアに表示されます）（ストアに表示されます）

（流通オーナマッチング）

2011年　　　月　　　日 年会費５万円（税別）

2011年　　　月　　　日 ※空白のままでお願いします。
　本申込書を受領後、ビープラッツ㈱にて承認日を記載し、控えを返送いたします

2011年　　　月　　　日　　～ 2012年　　　月末日　（1年間）

□ 流通オーナとのマッチングサービス（事業協業）を利用する（※別途費用がかかります）　（支払方法：　□年額一括払　□月額払（1年契約です））

会社名 代表者名

※読み方が難しい場合はフリガナをお願いいたします

代表
者印

ご担当者名 役　職

部署名

住　所
〒　　　　　－

電話番号

Eメールアドレス

URL

FAX

ご担当者名

部署名

住　所
〒　　　　　－

電話番号

Eメールアドレス

FAX

役　職

※読み方が難しい場合はフリガナをお願いいたします□ 契約者情報と同じ　　（下記は省略いただけます）

■お申込み方法

本紙をキリトリまたはコピー頂き、各項目にご記入、及び、代表者印を捺印いただきました上、ビープラッツ㈱営業担当者へご提出いただくか、もしくはFAX後、本紙を下記住所まで
ご郵送いただけますよう宜しくお願いいたします。お申込書を受領後、ビープラッツ㈱にて承認日を記載し、控えを郵送にてご返送させていただきます。宜しくお願いいたします。

■申込み書の送付先、及び、お問い合わせ先

ビープラッツ株式会社　サービス事業部　宛
〒101-0047　東京都千代田区内神田３－２－８　COI内神田ビル４F
TEL： 03-3526-8112    FAX: 03-3526-8116
email:  support@saasplats.com

※空白のままでお願いします。
　ビープラッツ㈱が記入いたします

SaaSplatsビジネスモデル（契約と商流）

SaaSplats取扱サービス事業者実績

MySaaS
（顧客の管理画面）

●契約履歴・請求履歴の管理
●申込みや変更、解約の手続き

● 商流（売買契約）は、
　 SaaSサービス事業者→ビープラッツ→顧客となります

● 基本モデルでは、販売店はその顧客に対し、
　自社のストアを利用するなどをし、商品の販売に
　つなげていただく「取次」による ご協業モデルとなっています。

※事業オーナーによりモデルは異なる場合があります

OWNER AG

SaaSの販売・契約管理
請求の一括アウトソーシング

SaaSベンダ（Publisher）の管理画面

PUBLISHER
SaaSサービス事業者

商品売買契約

定価の80%以下

「商品・サービスに関する契約（使用許諾・サービス契約）」は直接契約。
SaaSサービス事業者が設定したものを顧客が直接Web上で確認・同意し注文となります

マイページ機能で、
いつでも契約情報・請求情報を
確認できます。
各種手続きも一か所でOK

AG

登録料・初
期費用・利

用料

無料！

月額・従量課金の継続ビジネスに関する業務を一括対応

従量

月額

全国17000社の販売店網を活用

BP事業部 4000社にストア配布

7000社の法人顧客向け専用サイト

CLOUD GATEWAY

END USER

利用者にとってのメリット

1

複数ベンダの「月額」や「従量課金」も、
請求が1か所からだから安心

2

3

Ⅰビリングサービス

複数ベンダ・複数サービスの「追加」も
「解約」も、1か所で手続き出来て簡単・便利

Ⅰストップサービス

法人利用には、必須の機能となる
契約履歴の一元管理を実現

Ⅰ元管理サービス

クラウド・SaaSの販売や管理に
特化したサービスを専門チームがサポートします
「使う」ときも「解約する」ときも、簡単であること、
安心であること、それがご利用を
お勧めしている理由です

SaaSストア開設
取次業務

楽々

取次利益

ずっと10%
ご協業契約

取次料

商品売買契約

まとめて
お支払い

小口

流通

納品・サポートは直接
SaaSサービス事業者→エンドユーザ

オプションサービス
（マッチング）

契約管理

請求課金顧客対応

専用ストア

Myページ

取次店対応
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